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v~ In diesem Dokument fassen wir die wichtigsten Informationen zu

unserer CRM-Kampagne fiir Sie zusammen und erlautern lhnen
die verschiedenen Varianten anhand von Beispielen.

Was ist Inhalt der mesonic WinLine CRM-Kampagne?
Die CRM-Kampagne beinhaltet ein &uBerst attraktives
kommerzielles Angebot flir WinLine-Anwender beim
Erwerb von WinLine CRM-Benutzerlizenzen in der
Version WinLine 10 wahrend des Aktionszeitraums vom
1. Oktober 2013 - 28. Februar 2014.

Fir wen gilt dieses Angebot?

Das Angebot gilt fir Anwender aller WinLine-Produkt-
linien (WinLine business, WinlLine corporate, WinLine
compact) mit einem aktiven Wartungsvertrag sowie
fur Neukunden, welche die WinLine innerhalb des Ak-
tionszeitraums erwerben und einen Wartungsvertrag
abschlieBen.

Welchen Nutzen haben Sie durch den Kauf der WinLi-

ne CRM-Benutzerlizenzen im Rahmen der Aktion?

+ Niedrige Einstiegskosten durch den Wegfall der
Lizenzgebuhr.

+ Keine Kostenhirde, denn Sie kénnen zunachst
Jklein” anfangen und das System bei Bedarf
step-by-step erweitern.

+ Nutzung aller Vorteile einer vollintegrierten ERP-/
CRM-L3sung, z.B. eine gemeinsame Datenbank.

+ Einfache Bedienung und damit schnelles Einfinden
in das System.

+ Fur Bestandskunden Vorteil der einheitlich Ober-
flache und Bedienbarkeit des WinLine ERP und
WinLine CRM.

+ Mobiler Datenzugriff per Smartphone oder Tablet
(Mobile Connect) ist in der Kampagne beinhaltet.

Wie sieht das Angebot im Detail aus?

Fir jeden lhrer unter Wartung befindlichen WinLine
ERP-Benutzer kénnen Sie je eine WinLine CRM-Benut-
zerlizenz inklusive eines Mobile Connect-Zugangs zu
nachfolgenden verglnstigten Konditionen erwerben:

Lizenzkosten pro bestelltem CRM-Benutzer: € 0,-
Wartungskosten pro CRM-Benutzer/Monat: € 8,-

Dies gilt auch fir Anwender der WinLine compact-
Lésung (ausschlieBlich fur Aufstockungen der bestehen-
den WinLine compact-Lizenzen). Fiir alle im Aktions-
zeitraum erworbenen WinLine compact CRM-Benutzer
(bis zur maximalen Anzahl der WinLine compact ERP-
Benutzer) werden ausschlief3lich € 8,- Wartungskosten
pro Monat und CRM-Benutzerlizenz auch tber den Ak-
tionszeitraum hinaus berechnet.
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Beispiel 1:

Sie haben 5 ERP-Benutzerlizenzen im Einsatz und
mochten fur jeden ERP-Benutzer zusatzlich eine
CRM-Benutzerlizenz inkl. Mobile Connect erwerben:

Lizenzkosten fiir 5 CRM-Benutzer €0,-
Wartungskosten fiir diese 5 CRM-Benutzer € 8,- monatlich pro Benutzer € 40,- monatlich fiir alle 5 CRM-Benutzer
Beispiel 2:

Sie haben 7 ERP-Benutzerlizenzen im Einsatz und
mochten fir 4 ERP-Benutzer zusatzlich eine CRM-Be-
nutzerlizenz inkl. Mobile Connect erwerben:

Lizenzkosten fir 4 CRM-Benutzer €0,-
Wartungskosten fir diese 4 CRM-Benutzer € 8,- monatlich pro Benutzer € 32,- monatlich fir alle 4 CRM-Benutzer
Beispiel 3:

Sie haben 7 ERP-Benutzerlizenzen sowie 2 CRM-Benut-
zerlizenzen im Einsatz und méchten die maximale An-
zahl von CRM-Benutzerlizenzen inkl. Mobile Connect
zuséatzlich erwerben:

Lizenzkosten fir 5 CRM-Benutzer €0,-

Wartungskosten fur diese 5 CRM-Benutzer € 8,- monatlich pro Benutzer € 40,- monatlich fur alle 5 CRM-Benutzer
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Was ist zu tun, wenn Sie mehr CRM-Benutzerlizenzen
verwenden mochten als ERP-Benutzerlizenzen in lhrem
Unternehmen eingesetzt werden?
Hier haben Sie zwei Méglichkeiten:

Variante 1: Erwerben Sie die maximale Anzahl von CRM-
Benutzerlizenzen entsprechend der Anzahl lhrer ERP-
Benutzer im Rahmen unserer CRM-Aktion und kaufen
Sie die Uberzdhlige Anzahl von CRM-Benutzerlizenzen
zu den Konditionen It. unserer aktuellen Preisliste hinzu.
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Variante 2: Erwerben Sie einfach zusatzliche WinLine
ERP-Benutzerlizenzen zu unseren Konditionen It. un-
serer aktuellen Preisliste und Sie erhalten auf Wunsch
die entsprechende Anzahl von WinLine CRM-Benutzern
zu den auf der Seite 2 genannten Sonderkonditionen
hinzu.

Beispiel:

Sie haben 5 ERP-Benutzerlizenzen und méchten fiir
7 CRM-Benutzer zusatzlich eine CRM-Benutzerlizenz
inkl. Mobile Connect erwerben:

Sie haben diese Moglichkeiten:

Lizenzkosten fiir 5 CRM-Benutzer
(entspricht der Anzahl lhrer ERP-Benutzer)

Wartungskosten fur diese 5 CRM-Benutzer

Lizenzkosten fir 2 weitere CRM-Benutzer
(Gber die Anzahl lhrer ERP-Benutzer hinaus)

Wartungskosten fiir diese 2 weiteren CRM-Benutzer

€ 4,- monatlich pro Benutzer

€ 8,- monatlich pro Benutzer

€ 485,- pro Benutzer

wahlweise:

€0,-

€ 40,- monatlich
fur alle 5 CRM-Benutzer

€ 970,- fir 2 CRM-Benutzer

wahlweise:

€ 8,- monatlich
fir 2 CRM-Benutzer

oder

oder

€ 8,- monatlich pro Benutzer

(fir CRM inkl. Mobile Connect)

€ 16,- monatlich pro Benutzer
(fir CRM inkl. Mobile Connect)

Lizenzkosten fir 2 weitere ERP-Benutzer

Wartungskosten fir diese 2 ERP-Benutzer

Lizenzkosten fir 7 CRM-Benutzer

Wartungskosten fiir diese 7 CRM-Benutzer

Diese Variante bietet lhnen bei identischem Aufwand
fir den Lizenzerwerb einen gréBeren Mehrwert, da Sie

€ 485,- pro Benutzer

€ 4,- monatlich pro Benutzer

€ 8,- monatlich pro Benutzer

€ 970,- flr 2 ERP-Benutzer

€ 8,- monatlich
flir 2 ERP-Benutzer

€0,-

€ 56,- monatlich
fir 7 CRM-Benutzer

neben den erforderlichen CRM-Benutzern zusatzliche
ERP-Benutzerlizenzen erhalten.
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Wo gibt es weitere Informationen? Deutschland:

Von September bis Oktober fiihren wir gemeinsam mit  30.09.13  Berlin 15:00 Uhr
unseren mesonic-Fachhandelspartnern  bundesweit  11.10.13  Dortmund 10:00 Uhr
kostenlose Veranstaltungen durch, in denen wir lhnen  05.11.13 Kassel 10:00 Uhr
das WinLine CRM-System in der Version 10 vorstellen  06.11.13 Ingolstadt 15:00 Uhr
und lhnen die CRM-Kampagne noch einmal im Detail 08.11.13 Heidelberg 10:00 Uhr
erlautern. 14.11.13  ScheeBel 15:00 Uhr

Die partnerindividuellen Termine und Veranstaltungs- ~ Osterreich:

orte erfahren Sie in einem individuellen Anschreiben, 23.09.13 Mauerbach 16:30 Uhr
das Sie im Laufe des Juni 2013 von uns erhalten. Oder

besuchen Sie uns an einem unserer offenen Termine: Wir freuen uns auf lhren Besuch!
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Osterreich

mesonic datenverarbeitung gmbh

3001 Mauerbach/Wien, Herzog-Friedrich-Platz 1
Tel. +43-(0)1-970 30-0, Fax +43-(0)1-970 30-75

Deutschland

mesonic software gmbh

27383 Scheefel, Hirschberger StraBe 18

Tel. +49-(0)4263-93 90-0, Fax +49-(0)4263-8626

info@mesonic.com
Wwww.mesonic.com

© mesonic datenverarbeitung gmbh, 2013. Anderungen und Irrtiimer vorbehalten.
® WinLine ist eine eingetragene Marke der mesonic datenverarbeitung gmbh.



